	Հակակոռուպցիոն օրենսդրության պահպանում
Շահերի բախում


 HYPERLINK "https://www.viva.am/docs/default-source/doc.web/counterparty-code-of-business-conduct_arm65fa3e4d-16fe-40da-bd3e-22b39d90c233.pdf?sfvrsn=f960cf20_1" \t "_blank" 
Մատակարարների հետ գործարար վարքի կանոններ

Գործարար վարվելակերպի և էթիկայի կանոնակարգ



	«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ Գնումների կանոնակարգը կազմում է սույն գնման փաստաթղթերի անբաժանելի մասը:   Սույն գնման փաստաթղթերով չնախատեսված խնդիրները կանոնակարգվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ Գնումների կանոնակարգով: 
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ԳՆՄԱՆ ՓԱՍՏԱԹՂԹԵՐ

Բաց ԳՆՀ

	Գնման առարկան. 
	«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ պատկանող չշահագործված խառը գույքի իրացում


1. Ընդհանուր դրույթներ
1.1 Սույն Գնման փաստաթղթերում (ԳՓ) կիրառվող բոլոր տերմիններն ու հապավումները կիրառվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ Գնման կանոններում ներկայացված իմաստներով, որոնց հետ պետք է ծանոթանալ մինչ սույն ԳՓ-ն ընթերցելը:
1.2 Կազմակերպիչ - «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ Ակտիվների Կառավարման Հանձնաժողով և Գնումների բաժին:

	Կազմակերպչի կոնտակտային անձանց ԱԱՀ, էլ. հասցե և հեռախոսահամար

	Կոնտակտային անձ  
	Լուսինե Հարությունյան 
Տեղեկատվական տեխնոլոգիաների և ծառայությունների գնումների մասնագետ
Ադմինիստրատիվ ծառայությունների վարչություն
Գնումների բաժին
«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ
4/1 Արգիշտի փողոց

Երևան 0015, Հայաստան

Հեռ.: +374 93 298535
Էլ. Փոստ: procurement@viva.am 

	Մասնակիցների գնառաջարկների ընդունման վերջնաժամկետ 
	25 Դեկտեմբերի 2025, 16:00


1.3 Առաջարկների ներկայացման հարցումը մրցույթ չէ, և ԳՆՀ-ի ընթացակարգը նաև չի համարվում հրապարակային մրցույթ: Այն հանդիսանում է շուկայում առկա համապատասխան առաջարկների հավաքագրման գործընթաց, որի արդյունքում առաջարկներից լավագույնը կարող է ընդունվել: Առաջարների ներկայացման հարցման գործընթացը չի կարգավորվում ՀՀ Քաղաքացիական օրենսգրքի 463-465, 1043-1044 հոդվածներով և «Հրապարակային սակարկությունների մասին» ՀՀ օրենքով:
2. Գնման առարկային, Մասնակիցներին և նրանց ներկայացվող փաստաթղթերին առաջադրվող պահանջներ:
2.1 Սույն Գնման շրջանակներում Կազմակերպչի կողմից առաջարկվող պահանջները՝

(I) Մասնակիցների նկատմամբ;

2.2 Գնման առարկայի նկատմամբ պահանջներ
	Պահանջներ

	

	ԳՆՀ-ի գործընթացի առարկա
	
[image: image1.emf]ԳՆՀ - ի   առարկան .doc



	Պահանջներ Հայտատուների նկատմամբ
	
[image: image2.emf]Պահանջներ  Հայտատուների նկատմամբ.doc




Հայերեն փաստաթղթեր
Էջ 1
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		´³ó ¶ÜÐ í»ñ³µ»ñÛ³É ·ÝÙ³Ý ÷³ëï³ÃÕÃ»ñ







1. ¶ÜÐ ²é³ñÏ³Ý 


Չշ³Ñ³·áñÍí³Í ·áõÛùÇ í³×³éù


1.1.  ¶ÜÐ ³é³ñÏ³Ý Ñ»ï¨Û³ÉÝ ¿`


«Վիվա Արմենիա» ö´À-ի ÏáÕÙÇó ãß³Ñ³·áñÍí³Í ·áõÛùÇ í³×³éù. 


«Վիվա Արմենիա» ö´À-ի ²ÏïÇíÝ»ñÇ Î³é³í³ñÙ³Ý Ð³ÙÓÝ³ÅáÕáíÁ, ä³Ñ»ëïÇ և լոգիստիկայի, ¶ÝáõÙÝ»ñÇ ¨ Ð³ßí³å³ÑáõÃÛ³Ý µ³ÅÇÝÝ»ñÇ Ñ»ï Ñ³Ù³ï»Õ Ï³½Ù³Ï»ñåáõÙ ¿ ÁÝÏ»ñáõÃÛ³ÝÁ å³ïÏ³ÝáÕ ãå³Ñ³Ýçí³Í ·áõÛùÇ í³×³éù: ì³×³éùÇ »ÝÃ³Ï³ ·áõÛù³ó³ÝÏÁ ¹³ë³Ï³ñ·í»É ¨ Ï³½Ùí»É ¿ í»ñáÝßÛ³É µ³ÅÇÝÝ»ñÇ ÏáÕÙÇó ¨ ³ÛÝáõÑ»ï¨ Ñ³ëï³ïí»É ²ÏïÇíÝ»ñÇ Î³é³í³ñÙ³Ý Ð³ÙÓÝ³ÅáÕáíÇ ÏáÕÙÇó: 


¶áõÛùÇ ÁÝ¹áõÝ»ÉÇ ·Ý»ñÇ, ýÇùëí³Í ³ñÅ»ùÝ»ñÇ ë³ÑÙ³ÝÙ³Ý Ñ³Ù³ñ ÏÇñ³éí»É ¿ Ñ»ï¨Û³É Ùáï»óáõÙÁ. ²ÏïÇíÝ»ñÇ Î³é³í³ñÙ³Ý Ð³ÙÓÝ³ÅáÕáíÁ Ï³½Ù³Ï»ñå»É ¿ ·áõÛùÇ ·Ý³Ñ³ïáõÙ ³ÝÏ³Ë ÷áñÓ³·»ïÇ ÏáÕÙÇó: ²Û¹ Ýå³ï³Ïáí ·áõÛùÁ »ÝÃ³ñÏí»É ¿ ÷áñÓ³·»ïÇ ï»Õ³½ÝÝÙ³Ý:  


öáñÓ³·»ïÇ ÏáÕÙÇó ÏÇñ³éí»É ¿ Ñ³Ù»Ù³ï³Ï³Ý Ùáï»óáõÙ, ³ÛëÇÝùÝ` ·áõÛùÇ ³ñÅ»ùÇ ·Ý³Ñ³ïáõÙÝ Çñ³Ï³Ý³óí»É ¿ ³Ý³Éá·³ÛÇÝ ·áõÛùÇ Ñ»ï Ñ³Ù»Ù³ïáõÃÛ³Ý ÑÇÙ³Ý íñ³, áñÇ ·Ý»ñÇ Ù³ëÇÝ ³éÏ³ ¿ ï»Õ»Ï³ïíáõÃÛáõÝ: ÜáõÛÝ ÁÝ¹Ñ³Ýáõñ, ï»ËÝÇÏ³Ï³Ý ¨ ³ÛÉ Ù³ëÝ³·ñ»ñáí ·áõÛùÁ Ñ³Ù³ñíáõÙ ¿ ³Ý³Éá·³ÛÇÝ, ¨ ·áõÛùÇ ³ñÅ»ùÇ ·Ý³Ñ³ïÙ³Ý Ù»Ãá¹Á ÑÇÙÝí³Í ¿ í»ñ³Ýáñá·Ù³Ý, Ù³ë»ñÇ, µ³Õ³¹ñÇãÝ»ñÇ ÷áË³ñÇÝÙ³Ý ¨ ·áõÛùÇ ÙáÝï³ÅÙ³Ý ·Ý»ñÇ ë³ÑÙ³ÝÙ³Ý íñ³` Ñ³ßíÇ ³éÝ»Éáí ¹ñ³Ýó Ù³ßí³ÍáõÃÛáõÝÁ, íÝ³ëí³ÍáõÃÛáõÝÁ ¨ ÑÝ³óáõÙÁ: 


öáñÓ³·»ïÇ ÏáÕÙÇó Ý»ñÏ³Û³óí³Í Ñ³ßí»ïíáõÃÛ³Ý ÑÇÙ³Ý íñ³ ãå³Ñ³Ýçí³Í ·áõÛùÇ Ñ³Ù³ñ ë³ÑÙ³Ýí»É ¿ í³×³éùÇ ³ñÅ»ù:  


ì³×³éùÇ Ý»ñÏ³Û³óí³Í ·áõÛùÁ »ñÏ³ñ Å³Ù³Ý³Ï å³Ñå³Ýí»É ¿ å³Ñ»ëïáõÙ ¨ ãÇ ß³Ñ³·áñÍí»É, ë³Ï³ÛÝ Ï³ñáÕ ¿ »ÝÃ³ñÏí³Í ÉÇÝ»É áñáß³ÏÇ áñ³Ï³ÛÇÝ ÷á÷áËáõÃÛáõÝÝ»ñÇ: ²Û¹ ³éáõÙáí, «Վիվա Արմենիա» ö´À-Ý ãÇ ï³ÉÇë áñ¨¿ »ñ³ßËÇù ¨ ãÇ ÏñáõÙ å³ï³ëË³Ý³ïíáõÃÛáõÝ Ýßí³Í ·áõÛùÇ ÉÇ³ñÅ»ù ³ßË³ïáõÝ³ÏáõÃÛ³Ý Ï³Ù Ñ»ï³·³ ß³Ñ³·áñÍÙ³Ý Å³ÙÏ»ïÇ Ñ³Ù³ñ: ²ÛëÇÝùÝ, ·áõÛùÁ í³×³éíáõÙ ¿ §ÇÝãå»ë áñ ¿¦ å³ÛÙ³Ýáí:  


ì»ñáÝßÛ³É í³×³éùÇ ·áñÍÁÝÃ³óÇ ÑÇÙÝ³Ï³Ý å³ÛÙ³ÝÝ»ñÝ »Ý` ³) ë³ÑÙ³Ýí³Í ýÇùëí³Í ·Ý»ñ, µ) ·áõÛùÁ í³×³éíáõÙ ¿« §ÇÝãå»ë áñ ¿¦ íÇ×³Ïáí/å³ÛÙ³Ýáí, ·) Ñ³Ûï³ïáõÝ»ñÁ ëå³ë³ñÏíáõÙ »Ý Áëï ¹ÇÙ»Éáõ Ñ»ñÃ³Ï³ÝáõÃÛ³Ý (first come first serve) ëÏ½µáõÝùáí:


ì³×³éùÇ ·áñÍÁÝÃ³óÇ Ù»ÏÝ³ñÏÁ ï»ÕÇ ÏáõÝ»Ý³ ¶ÜÐ å³ßïáÝ³Ï³Ý Ñ³Ûï³ñ³ñÙ³ÝÁ Ñ³çáñ¹áÕ ³ßË³ï³Ýù³ÛÇÝ ûñí³ ³é³íáïÛ³Ý Å³ÙÁ 10:00-ÇÝ: 


ì³×³éùÇ ·áñÍÁÝÃ³óÇ ßñç³Ý³ÏÝ»ñáõÙ ·áõÛùÁ Ñ³Ûï³ïáõÝ»ñÁ Ï³ñáÕ »Ý ï»ëÝ»É/½ÝÝ»É Ûáõñ³ù³ÝãÛáõñ ³ßË³ï³Ýù³ÛÇÝ ûñ ÙÇÝã¨ Å³ÙÁ 16:00 «Վիվա Արմենիա» ö´À å³Ñ»ëïÇ ï³ñ³ÍùáõÙ` ï»Õ³Ï³Ûí³Í ð³ýýáõ 111, ºñ¨³Ý, ÐÐ Ñ³ëó»áõÙ, Ý³Ë³å»ë ½³Ý·³Ñ³ñ»Éáí å³Ñ»ëïÇ ³ßË³ï³ÏÇó ²ñÙ»Ý Ø³ÝáõÏÛ³ÝÇÝ (098 55 55 08):   


¶ÜÐ-Ç Ù»ÏÝ³ñÏÇó Ñ»ïá Ð³Ûï³ïáõÝ»ñÁ å»ïù ¿ ³Ûó»É»Ý å³Ñ»ëï í³×³éíáÕ ·áõÛùÁ áõëáõÙÝ³ëÇñ»Éáõ ¨ Çñ»Ýó Ñ»ï³ùñùñáÕ Éáï»ñÇ Ó»éùµ»ñÙ³Ý Ù³ëÇÝ áñáßáõÙ Ï³Û³óÝ»Éáõ Ñ³Ù³ñ: ¶áõÛùÇ Ó»éùµ»ñÙ³Ý í»ñ³µ»ñÛ³É áñáßáõÙ Ï³Û³óÝ»Éáõó Ñ»ïá Ð³Ûï³ïáõÝ ä³Ñ»ëïÇ Ý»ñÏ³Û³óáõóÇãÇ Ñ»ï ÙÇ³ëÇÝ ï»ÕáõÙ Éñ³óÝáõÙ ¨ ëïáñ³·ñáõÙ ¿ ·áõÛùÇ ³éùáõí³×³éùÇ å³ÛÙ³Ý³·ÇñÁ՝ Ý»ñÏ³Û³óÝ»Éáí Çñ ³ÝÓÝ³·ñÇ Ï³Ù ÝáõÛÝ³Ï³Ý³óÙ³Ý ù³ñïÇ å³ï×»ÝÁ: ä³Ñ»ëïÇ Ý»ñÏ³Û³óáõóÇãÝ Çñ Ñ»ñÃÇÝ å³ïñ³ëïáõÙ ¿ Ñ³Ù³å³ï³ëË³Ý í³×³éùÇ ÷³ëï³ÃáõÕÃ Ñ³ßí³å³Ñ³Ï³Ý Íñ³·ñáõÙ, áñÇ ÑÇÙ³Ý íñ³ Ð³ßí³å³ÑáõÃÛ³Ý µ³ÅÇÝÁ Ñ»ï³·³ÛáõÙ ¹áõñë ¿ ·ñáõÙ Ñ³ßÇí-³åñ³Ýù³·Çñ: Æñ ÏáÕÙÇó Ó»éù µ»ñíáÕ ·áõÛùÇ Ñ³Ù³ñ Ð³Ûï³ïáõÝ í×³ñáõÙ ¿ å³Ñ»ëïÇ ï³ñ³ÍùáõÙ ·ïÝíáÕ ØáµÇ¸ñ³ÙÇ í×³ñ³ÛÇÝ ï»ñÙÇÝ³ÉÇ ÙÇçáóáí: êïáñ³·ñí³Í å³ÛÙ³Ý³·ñÇ ¨ í×³ñÙ³Ý ³Ý¹áññ³·ñÇ ÑÇÙ³Ý íñ³ ä³Ñ»ëïÇ Ý»ñÏ³Û³óáõóÇãÁ Ð³Ûï³ïáõÇÝ ¿ Ñ³ÝÓÝáõÙ í³×³éí³Í ·áõÛùÝ ³ÝÙÇç³å»ë Ï³Ù ÙÇ ù³ÝÇ Å³Ùí³՝ å³ñï³¹Çñ ÝáõÛÝ ûñí³ ÁÝÃ³óùáõÙ: ä³Ñ»ëïÇ Ý»ñÏ³Û³óáõóÇãÁ ïåáõÙ ¿ í³×³éùÇ ÷³ëï³ÃáõÕÃÁ Ñ³ßí³å³Ñ³Ï³Ý Íñ³·ñÇó ¨ Ð³Ûï³ïáõÇ Ñ»ï ÙÇ³ëÇÝ ëïáñ³·ñáõÙ ¿ ³ÛÝ áñå»ë ·áõÛùÇ Ñ³ÝÓÝÙ³Ý-ÁÝ¹áõÝÙ³Ý ³Ïï: Վիվա Արմենիա ö´À-Ý áñ¨¿ å³ï³ëË³Ý³ïíáõÃÛáõÝ ãÇ ÏñáõÙ í³×³éí³Í ·áõÛùÁ Ñ³Ûï³ïáõÝ»ñÇÝ ³é³ù»Éáõ Ñ³Ù³ñ: Ð³Ûï³ïáõÝ å³ï³ëË³Ý³ïáõ ¿ ·Ýí³Í ·áõÛùÇ ëï³óáõÙÁ ¨ ï»Õ³÷áËáõÙÁ ÝáõÛÝ ûñí³ ÁÝÃ³óùáõÙ Ï³½Ù³Ï»ñå»Éáõ Ñ³Ù³ñ:


¶áõÛù³ó³ÝÏÁ, ³Ù÷á÷ ÝÏ³ñ³·ñ»ñÁ ¨ í³×³éùÇ ³ñÅ»ùÝ»ñÁ` 

		N

		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ

		Ð³ëï³ïáõÝ ³ñÅ»ùÝ Áëï ÷áñÓ³·Çï³Ï³Ý ·Ý³Ñ³ïÙ³Ý (¹ñ³Ù)

		²åñ³Ýù³ï»ë³ÏÝ»ñÇ ù³Ý³Ï



		1

		¶Ý¹³Ï “Ð³Ï³-ëÃñ»ë” VivaCell

		80

		         25614



		2

		ú¹³å³ñÇÏ Alo 

		100

		3570



		3

		ú¹³å³ñÇÏ PVC Alo (ù³é³ÏáõëÇ)

		150

		3773



		4

		ÞÇß VivaCell

		80

		6766



		5

		¶ÉË³ñÏ VivaCell

		150

		11571



		6

		´³Ý³ÉÇÝ»ñÇ Ï³Ë³½³ñ¹ VivaCell

		30

		24008



		7

		Ö³Ù÷áñ¹³Ï³Ý å³ñ³Ýáó³ÛÇÝ µ³ñÓÇÏ 

		200

		2567



		8

		Ðáõß³Ýí»ñ³ÛÇÝ Ñ³í³ù³Íáõ VivaCell

		300

		501



		9

		Þ³åÇÏ (Ï³ñÙÇñ) VivaCell

		300

		4725



		10

		¶áïáõÝ ³Ùñ³óíáÕ å³Ûáõë³Ï VivaCell

		300

		8795



		11

		àõë³å³ñÏ VivaCell

		600

		7980



		12

		Î³Ë³½³ñ¹ ýáõïµáÉÇ ·Ý¹³Ï VivaCell

		40

		1236



		13

		Þ³åÇÏ »ñ»Ë³Ý»ñÇ (Ï³ñÙÇñ) VivaCell

		150

		6048



		14

		Ì³ÝñáóÇ åÇï³Ï VivaCell

		10

		8072



		15

		ÂÕÃ» ïáåñ³Ï Ù»Í VivaCell MTS

		80

		2054



		16

		ÂÕÃ» ïáåñ³Ï A5 VivaCell MTS

		40

		2565



		17

		¸ñáß³Ï »é³·áõÛÝ ¨ VivaCell MTS  

		20

		601



		18

		ÞÇß VivaCell MTS

		80

		7640



		19

		îáõ÷ ³Ûó»ù³ñïÇ VivaCell

		20

		7664



		20

		´³Ý³ÉÇÝ»ñÇ Ï³Ë³½³ñ¹ VivaCell MTS

		40

		9624



		21

		¶áïáõÝ ³Ùñ³óíáÕ å³Ûáõë³Ï VivaCell MTS

		300

		9885



		22

		²å³ñ³Ýç³Ý ëÇÉÇÏáÝ» VivaCell

		10

		90280



		23

		²å³ñ³Ýç³Ý ëÇÉÇÏáÝ» VivaCell MTS

		10

		10198



		24

		ÂÕÃ³å³Ý³Ï A4 VivaCell MTS  

		20

		1236



		25

		ÂÕÃ³å³Ý³Ï ÃÕÃ» A4 VivaCell MTS 

		20

		2633



		26

		Ìñ³ñ A6 å³ïáõÑ³Ýáí  

		10

		752



		27

		ÐÐ ¨ ºñ¨³ÝÇ ù³ñï»½, VivaCell MTS, 2009Ã.

		20

		1590



		28

		î»ïñ í»ñ³Ùß³Ïí³Í ÃÕÃÇó VivaCell MTS 

		70

		8698



		29

		úñ³·Çñ A4 VivaCell MTS 2009Ã. 

		400

		180



		30

		úñ³·Çñ A4 Vivacell-MTS 2010Ã. 

		400

		617



		31

		Բլոկնոտ պարույրով VivaCell MTS

		400

		2768





№ 1  


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		¶Ý¹³Ï “Ð³Ï³-ëÃñ»ë” VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		  80 ¹ñ³Ù
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№ 2    


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ú¹³å³ñÇÏ Alo 

		նոր



		²ñÅ»ù

		100 ¹ñ³Ù
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№ 3        


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ú¹³å³ñÇÏ PVC Alo (ù³é³ÏáõëÇ)

		նոր



		²ñÅ»ù

		150 ¹ñ³Ù
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№ 4      


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÞÇß VivaCell 

		նոր



		 ²ñÅ»ù

		80 ¹ñ³Ù
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№ 5      


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		¶ÉË³ñÏ VivaCell

		նոր



		 ²ñÅ»ù

		150 ¹ñ³Ù
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№ 6   

		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		´³Ý³ÉÇÝ»ñÇ Ï³Ë³½³ñ¹ VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		30 ¹ñ³Ù
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№ 7       


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Ö³Ù÷áñ¹³Ï³Ý å³ñ³Ýáó³ÛÇÝ µ³ñÓÇÏ VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		200 ¹ñ³Ù
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№ 8        


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Ðáõß³Ýí»ñ³ÛÇÝ Ñ³í³ù³Íáõ VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		300 ¹ñ³Ù
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№ 9                  


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Þ³åÇÏ (Ï³ñÙÇñ) VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		300 ¹ñ³Ù
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№ 10             


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		¶áïáõÝ ³Ùñ³óíáÕ å³Ûáõë³Ï VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		300 ¹ñ³Ù
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№ 11          

		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		àõë³å³ñÏ VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		600 ¹ñ³Ù
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№ 12             


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Î³Ë³½³ñ¹ ýáõïµáÉÇ ·Ý¹³Ï VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		40 ¹ñ³Ù
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№ 13                 


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Þ³åÇÏ »ñ»Ë³Ý»ñÇ (Ï³ñÙÇñ) VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		150 ¹ñ³Ù
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№ 14                  


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Ì³ÝñáóÇ åÇï³Ï VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		10 ¹ñ³Ù
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№ 15              


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÂÕÃ» ïáåñ³Ï Ù»Í VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		80 ¹ñ³Ù
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№ 16              


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÂÕÃ» ïáåñ³Ï A5 VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		40 ¹ñ³Ù
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№ 17              


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		¸ñáß³Ï »é³·áõÛÝ ¨ VivaCell MTS  

		նոր



		²ñÅ»ù

		20 ¹ñ³Ù
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№ 18        


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÞÇß VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		80 ¹ñ³Ù
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№ 19              


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		îáõ÷ ³Ûó»ù³ñïÇ VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		20 ¹ñ³Ù
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№ 20           


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		´³Ý³ÉÇÝ»ñÇ Ï³Ë³½³ñ¹ VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		40 ¹ñ³Ù
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№ 21            


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		¶áïáõÝ ³Ùñ³óíáÕ å³Ûáõë³Ï VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		300 ¹ñ³Ù
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№ 22          


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		²å³ñ³Ýç³Ý ëÇÉÇÏáÝ» VivaCell

		նոր



		²ñÅ»ù

		10 ¹ñ³Ù
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№ 23           


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		²å³ñ³Ýç³Ý ëÇÉÇÏáÝ» VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		10 ¹ñ³Ù
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№ 24             


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÂÕÃ³å³Ý³Ï A4 VivaCell MTS  

		նոր



		²ñÅ»ù

		20 ¹ñ³Ù
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№ 25


		     ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÂÕÃ³å³Ý³Ï ÃÕÃ» A4 VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		20 ¹ñ³Ù
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№ 26          


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Ìñ³ñ A6 å³ïáõÑ³Ýáí  

		նոր



		²ñÅ»ù

		10 ¹ñ³Ù
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№ 27


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		ÐÐ ¨ ºñ¨³ÝÇ ù³ñï»½, VivaCell MTS, 2009Ã.

		նոր



		²ñÅ»ù

		20 ¹ñ³Ù
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№ 28   

		Ï³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		î»ïñ í»ñ³Ùß³Ïí³Í ÃÕÃÇó VivaCell MTS 

		նոր



		²ñÅ»ù

		70 ¹ñ³Ù
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№ 29


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		úñ³·Çñ A4 VivaCell MTS 2009Ã.

		նոր



		²ñÅ»ù

		400 ¹ñ³Ù
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№ 30            


		          ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		úñ³·Çñ A4 Vivacell-MTS 2010Ã.

		նոր



		²ñÅ»ù

		400 ¹ñ³Ù
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№ 31       


		ÜÏ³ñ³·ñáõÃÛáõÝ



		Բլոկնոտ պարույրով VivaCell MTS

		նոր



		²ñÅ»ù

		400 ¹ñ³Ù
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ä³Ñ³ÝçÝ»ñ Ð³Ûï³ïáõÝ»ñÇ ÝÏ³ïÙ³Ùµ

1. Úáõñ³ù³ÝãÛáõñ Çñ³í³µ³Ý³Ï³Ý Ï³Ù ýÇ½ÇÏ³Ï³Ý ³ÝÓ Çñ³íáõÝù áõÝÇ Ù³ëÝ³Ïó»É ëáõÛÝ ·áñÍÁÝÃ³óÇÝ` Ñ³Ù³Ó³ÛÝ ëáõÛÝ ö³ëï³ÃÕÃ»ñáõÙ ë³ÑÙ³Ýí³Í ÁÝÃ³ó³Ï³ñ·Ç ¨ Ï³ÝáÝÝ»ñÇ: 

2.Ð³Ûï³ïáõÝ å»ïù ¿ å³ñï³¹Çñ Ý»ñÏ³Û³óÝÇ Çñ ³ÝÓÝ³·ñÇ Ï³Ù ÝáõÛÝ³Ï³Ý³óÙ³Ý ù³ñïÇ å³ï×»ÝÁ












«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Գնումների  կանոնակարգ

«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ

Արգիշտի 4/1,  Երևան, ՀՀ

ՀՎՀՀ՝ 01551651





Մաս I. Ընդհանուր դրույթներ



Հոդված 1. Կիրառման ոլորտ



1.1. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Գնումների կանոնակարգը (այսուհետ՝ «Կանոնակարգ») մշակվել է ըստ Հայաստանի Հանրապետության Քաղաքացիական օրենսգրքի (այսուհետ՝ ՀՀ ՔՕ), «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կանոնադրության, պատշաճ գործարար փորձի, և կարգավորում է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից գնումների գործընթացների կազմակերպման հարցերը՝ նպատակ ունենալով ձեռք բերել տարբեր ապրանքներ, աշխատանքներ կամ ծառայություններ:    Եթե Գնման փաստաթղթերի պայմանները հակասում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Գնումների կանոնակարգին, գերակայում են Գնման փաստաթղթերի պայմանները:    

1.2. Սույն Կանոնակարգը սահմանվում, փոփոխվում կամ չեղյալ է համարվում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից իր սեփական հայեցողությամբ և կարող է ընդունվել Մասնակցի կողմից բացառապես այն որպես ամբողջություն ընդունելու դեպքում:

1.3. Սույն կանոնները կիրառվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի անունից իրականացվող գնումների նկատմամբ:  



Հոդված 2. Սույն կանոններում կիրառվող տերմիններ և սահմանումներ



		Բոլոր բաժինների (հոդվածների) վերնագրերը կիրառվում են բացառապես սույն Կանոնակարգն ընթերցելու հարմարության համար և չեն ազդում Կանոնակարգի տերմինների/բովանդակության մեկնաբանման վրա:

· Համաձայնագիր՝ իրավաբանական փաստաթուղթ, անկախ անունից (համաձայնագիր, պայմանագիր, պայմանավորվածություն, հավելում, լրացուցիչ համաձայնագիր, հրաման, հայտ, հրամանի ուժ ունեցող հավելված և այլն), որը ներկայացնում է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի և պայմանագրի կողմի միջև քաղաքացիական իրավունքների և պարտականությունների սահմանումը, փոփոխումը կամ դադարեցումը:

· Գնում՝ Օպտիմալ պայմանների հայտնաբերման և Մատակարարի ընտրության գործընթաց Մասնակիցների կոմերցիոն առաջարկների ուսումնասիրության և նրանց հետ բանակցությունների արդյունքում:

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Էլեկտրոնային գնումների համակարգի Oracle աշխատածրագիր (ԷԳՀ)՝  էլեկտրոնային ձևաչափով իրականացվող գնումների համար նախատեսված ՏՏ համակարգ:

· Գնման փաստաթղթեր (ԳՓ)՝ փաստաթուղթ, որը սահմանում է գնման առարկան և «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից դրա գնման պայմանները (այդ թվում՝ իրավաբանական, տեխնիկական և կոմերցիոն), ինչպես նաև պարունակում է Մասնակիցներին, Մասնակիցների կողմից տրամադրվող փաստաթղթերին և դրանց լրացման ցուցումներին առաջադրվող հատուկ/լրացուցիչ պահանջներ (Կանոնակարգում նշված պահանջների նկատմամբ):

· Համապատասխանության հայտարարագիր՝ փաստաթուղթ, որը հաստատում է Մասնակցի՝ Պահանջներին համապատասխանությունը և համաձայնությունը, ինչպես նաև Մասնակցի՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից սահմանված պայմանների համաձայն Համաձայնագիրը ստորագրելու պատրաստակամությունը:

· Կոմերցիոն առաջարկ (ԿԱ)՝ փաստաթուղթ, որը կազմված է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից հաստատված ձևաթերթի համապատասխան և որը պարունակում է ֆինանսական, իրավաբանական և այլ պայմանների համապարփակ ցանկ, որի համաձայն Մասնակիցը պատրաստ է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին մատակարարել գնման առարկան համապատասխան գնման շրջանակներում, որի տևողությունը, եթե այլ բան նշված չէ ԳՓ-ում, կազմում է առնվազն երեք (3) ամիս «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից այն ստանալու պահից:

· Կապալառու՝ Հաղթող, որը համաձայնագիր է ստորագրել «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի հետ:

· Լոտ՝ մեկ գործընթացի շրջանակներում առանձին Գնման առարկա կամ ձեռքբերված ապրանքների մի մասը, որը հստակորեն սահմանված է ԳՓ-ի մեջ, որի համար սույն գործընթացի շրջանակներում թույլատրվում է կատարել առանձին առաջարկ և ստորագրել առանձին համաձայնագիր:

· Կազմակերպիչ՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կառուցվածքային ստորաբաժանում, որը նախաձեռնել և/կամ իրականացնում է գնումը:

· Օպտիմալ պայմաններ՝ հավասարակշռված գների ձևավորման, տեխնիկական, կազմակերպչական և Մասնակցի կողմից «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին գնման առարկայի մատակարարման այլ պայմանների լավագույն ցանկ (համապատասխան գնման շրջանակներում բոլոր հնարավոր ցանկերի համեմատ):

· Գնման առարկա՝ որոշակի ապրանք և/կամ աշխատանք և/կամ ծառայություն և/կամ ծրագրային ապահովում (ներառյալ՝ դրա օգտագործման սեփականության իրավունքը, այսուհետ՝ ԳԱ):  

· Հաղթող՝ Մասնակից, որի կոմերցիոն առաջարկը «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից ճանաչվում է որպես Օպտիմալ պայմաններ պարունակող:  

· Պահանջներ՝ սույն Կանոնակարգով, Ծանուցմամբ, Համապատասխանության հայտարարագրով և ԳՓ-ով սահմանված պարտադիր պայմանների, սահմանափակումների, պահանջների, առաջարկների, ստանդարտների ցանկ համապատասխան գնման առարկայի, Մասնակիցների, ինչպես նաև նրանց կողմից տրամադրված այլ փաստաթղթերի նկատմամբ:

«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի վեբ կայք՝ www.viva.am («Գնումներ» բաժին, նաև վեբ կայքի տարածաշրջանային էջերում):

· Ծանուցում Գնումների մասին` համապատասխան Գնման հնարավոր Մասնակիցներին ուղղված հաղորդագրություն, որը պարունակում է հայտարարություն Գնման վերաբերյալ՝ գնման առարկայի, ավարտի ամսաթվի և կոմերցիոն առաջարկների ընդունման վայրի մասին տեղեկատվությամբ:  

· Էլեկտրոնային գնում՝ ԷԳՀ-ում կամ արտաքին էլեկտրոնային առևտրային կայքում կատարվող գնում: 

· Մասնակից՝ ֆիզիկական կամ իրավաբանական անձ, որն անվերապահորեն ընդունում է սույն Կանոնակարգի պայմանները/համապատասխան Գնման փաստաթղթերը, և որը պատրաստ է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին մատակարարել Գնման առարկան (ստորագրել Համաձայնագիր):

· ՆՄՀ՝ Ներդրումային մրցութային հանձնաժողով, որը որոշումներ է կայացնում պարամետրերի և «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի գնման արդյունքների հաստատման վերաբերյալ: 

· ԿՄՀ ՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Կենտրոնական մրցութային հանձնաժողովը, որը որոշումներ է կայացնում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի համար ամենալայնածավալ և ամենակարևոր Գնումների արդյունքների հաստատման վերաբերյալ:

· Էլեկտրոնային փոստի հասցե՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի Էլեկտրոնային փոստի հասցեն, որը նախատեսված է ԳՓ, Մասնակիցների ծանուցումների, ինչպես նաև Գնման նախաձեռնման, փոփոխության, գործընթացի արտացոլման և դադարեցման հետ կապված այլ տեղեկության տարածման համար: Նշված է համապատասխան ԳՓ մեջ (procurement@viva.am):



Բաժին II. Գնման իրավական կարգավիճակը և եղանակներ



Հոդված 3. Գնման իրավական կարգավիճակը



3.1. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ իրեն իրավունք է վերապահում Գնումների փուլերի իրականացման ընթացքում թույլատրել կամ առաջարկել Մասնակիցներին փոփոխել իրենց կոմերցիոն առաջարկները:  

3.2. Գնումների ընթացում կողմերի ձեռք բերած բոլոր պայմանավորվածությունները գրանցվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի և Մասնակցի կողմից Համաձայնագրի կազմման միջոցով:

3.3. Բացառությամբ այն դեպքերի, երբ ԳՓ-ն ուղղակիորեն նախատեսում է այլ բան, ենթադրվում է, որ Գնումները մրցույթ չեն, և դրանց իրականացումը չի կարգավորվում ՀՀ ՔՕ 463-465, 1043-1044 հոդվածներով և Հրապարակային աճուրդների մասին օրենքով:   Գնումները նաև հրապարակային մրցույթ չեն և չեն կարգավորվում հոդվածներով:  Այդ իսկ պատճառով սույն գործընթացը «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի նկատմամբ չի սահմանում քաղաքացիական և իրավական պարտավորությունների համապատասխան շրջանակ:



Հոդված 4. Գնման եղանակները

Կանոնակարգը հավասարապես կիրառելի է Գնումների ներքոնշյալ բոլոր մեթոդների դեպքում, ներառյալ հետևյալը՝  Առաջարկների ներկայացման հարցում, Գնառաջարկների ներկայացման հարցում, Մրցակցային բանակցություն, Գնում միակ աղբյուրից (գնում առանց այլընտրանքի), Գնում էլեկտրոնային առևտրային հարթակում:

4.1. Առաջարկների ներկայացման հարցում

4.1.1. Կախված Մասնակիցների հնարավոր շրջանակից՝ Առաջարկների ներկայացման հարցումը կարող է լինել բաց (մասնակիցների անսահմանափակ շրջանակ) կամ փակ (մասնակիցների շրջանակը որոշում է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն):

Առաջարկների ներկայացման փակ հարցումը պետք է կիրառվի, երբ Գնման առարկան (հաշվի առնելով իր հատկանիշները) կարող է ձեռք բերվել «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից միայն Մասնակիցների սահմանափակ շրջանակից:

4.1.2. Կախված փուլերի քանակից՝ Առաջարկների ներկայացման հարցումները կարող են լինել միափուլ, երկփուլ կամ բազմափուլ:   Առաջարկների ներկայացման բազմափուլ հարցումները կարող են կիրառվել հետևյալ դեպքերում՝

· երբ Օպտիմալ պայմանները որոշելու համար անհրաժեշտ է բանակցել Մասնակիցների հետ,

· երբ նախքան Գնումը հնարավոր չէ նշել Գնման առարկային առաջադրվող մանրամասն պահանջները կամ համաձայնագրի պայմանները:

4.1.3. Կախված նախնական որակավորման գործընթացի առկայությունից՝ Առաջարկների ներկայացման հարցումները կարող են ներառել կամ չներառել նախնական որակավորումը:

4.1.4. Առաջարկների ներկայացման հարցումն իրականացվում է հետևյալ հաջորդականությամբ՝

· Գնմանը մասնակցելու հրավեր Մասնակիցներին՝ նրանց Ծանուցում ուղարկելու միջոցով, ինչպես նաև գնման փաստաթղթերի տրամադրում,

· Մասնակիցների կողմից կոմերցիոն առաջարկների պատրաստում և ներկայացում,

· ծրարների բացման գործընթացի իրականացում և կոմերցիոն առաջարկների գնահատում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից,

· Մասնակիցների հետ բանակցությունների իրականացում և/կամ Առաջարկների ներկայացման հարցման հաջորդ փուլերի նախաձեռնում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից,

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից հաղթողի որոշում և Գնման ավարտի մասին Մասնակիցներին ծանուցում:

4.1.5. Հիմք ընդունելով կոմերցիոն առաջարկների գնահատման և բանակցությունների արդյունքները՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն որոշում է կայացնում Հաղթողին որոշելու կամ Առաջարկների ներկայացման հարցման լրացուցիչ փուլեր անցկացնելու կամ Առաջարկների ներկայացման հարցման այս գործընթացն առանց Հաղթողի ճանաչման փակելու վերաբերյալ:

4.2. Գնառաջարկների ներկայացման հարցում

4.2.1. Կախված Մասնակիցների հնարավոր շրջանակից՝ Գնառաջարկների ներկայացման հարցումը կարող է լինել բաց կամ փակ:   Գնառաջարկների ներկայացման փակ հարցումը կարող է կիրառվել այն Մասնակիցների նկատմամբ, ովքեր նախկինում ստորագրել են շրջանակային համաձայնագրեր՝ որոշակի Գնման առարկայի համապատասխան, Առաջարկների ներկայացման բաց հարցման արդյունքների հիման վրա:

4.2.2. Գնառաջարկների ներկայացման հարցումն իրականացվում է հետևյալ հաջորդականությամբ՝

· Գնմանը մասնակցելու հրավեր Մասնակիցներին՝ նրանց Ծանուցում ուղարկելու միջոցով, ինչպես նաև գնման փաստաթղթերի տրամադրում,

· Մասնակիցների կողմից կոմերցիոն առաջարկների պատրաստում և ներկայացում,

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից հաղթողի որոշում և Գնման ավարտի մասին Մասնակիցներին ծանուցում:

4.3. Մրցակցային բանակցություններ

4.3.1. Կախված Մասնակիցների հնարավոր շրջանակից՝ Մրցակցային բանակցությունը կարող է լինել բաց կամ փակ:   Բանակցությունները պետք է անցկացվեն յուրաքանչյուր մասնակցի հետ անհատական կերպով:   

4.3.2. Մրցակցային բանակցություններն իրականացվում են հետևյալ հաջորդականությամբ՝

· Գնմանը մասնակցելու հրավեր Մասնակիցներին՝ նրանց Ծանուցում ուղարկելու միջոցով,

· Մասնակիցների կողմից կոմերցիոն առաջարկների պատրաստում և ներկայացում,

· Բանակցություններ Մասնակիցների հետ,

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից հաղթողի որոշում և Գնման ավարտի մասին Մասնակիցներին ծանուցում:

4.4. Գնում միակ աղբյուրից (գնում առանց այլընտրանքի)

Մեկ աղբյուրից գնումներն իրականացվում են հետևյալ հաջորդականությամբ՝

· Գնմանը մասնակցելու հրավեր Մասնակցին՝ էլեկտրոնային փոստից Ծանուցում ուղարկելու միջոցով,

· Մասնակցի կողմից կոմերցիոն առաջարկի պատրաստում և ուղարկում Էլեկտրոնային փոստի հասցեին,	

· Բանակցություններ Մասնակցի հետ, Հաղթողի հաստատում:

4.5. Էլեկտրոնային գնումներ (էլեկտրոնային առևտրային հարթակներում գնումների իրականացում)

էլեկտրոնային առևտրային հարթակում գնումներն իրականացվում են հետևյալ հաջորդականությամբ՝

· Գնման մասին գովազդի տեղադրում էլեկտրոնային հարթակի օպերատորի վեբ կայքում,

· Մասնակիցների գրանցում և նրանց մուտքի իրավունքի տրամադրում՝ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից իրականացվող էլեկտրոնային Գնմանը մասնակցելու համար,

· Մասնակիցների կողմից առաջարկների ուղարկում էլեկտրոնային հարթակի օպերատորի վեբ կայքին իրական ժամանակի ռեժիմում,

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից հաղթողի որոշում և Գնման ավարտի մասին Մասնակիցներին ծանուցում:

Այն էլեկտրոնային առևտրային հարթակների ցանկը, որտեղ «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն կատարում է գնումներ, հրապարակված է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի վեբ կայքում:  

4.6. Մասնակցին էլեկտրոնային գնումների Հաղթող ճանաչելու վերաբերյալ ծանուցում ստանալուց հետո 2 աշխատանքային օրվա ընթացքում վերջինս պետք է Կազմակերպչին ներկայացնի հետևյալը՝

· Կոմերցիոն առաջարկը,

· Կանոնակարգի 10.2 կետում նշված փաստաթղթերը (Լոտերի համարների պարտադիր նշումով), ինչպես նաև «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ից Համաձայնագրի վերջնական տարբերակը ստանալու ամսաթվից հետո 2 աշխատանքային օրվա ընթացքում Համաձայնագրի լրացված և ստորագրված 2 օրինակը:

Բաժին III.  Բաժին III. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի և Մասնակցի իրավունքներն ու պարտավորությունները



Հոդված 5. Մասնակիցների իրավունքները



Մասնակիցն իրավասու է՝

5.1. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ից ստանալ համապարփակ տեղեկատվություն Գնման պայմանների և գործընթացի անցկացման կարգի վերաբերյալ (գաղտնի բնույթի տեղեկատվության և/կամ առևտրային գաղտնիք հանդիսացող տեղեկատվության համար սահմանված սահմանափակումներով),

5.2. Փոփոխել, լրացնել կամ հետ վերցնել իր կոմերցիոն առաջարկը Կոմերցիոն առաջարկի ներկայացման վերջնաժամկետը լրանալուց առաջ, եթե այլ բան ուղղակիորեն սահմանված չէ ԳՓ-ով,

5.3. էլեկտրոնային փոստի միջոցով դիմել «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին ԳՓ-ի վերաբերյալ բացատրություններ ստանալու համար,

5.4. Մասնակցել կոմերցիոն առաջարկներով ծրարների բացման արարողությանը (Դրույթ 4.1.4):



Հոդված 6. Մասնակիցների պարտավորությունները



Մասնակիցը պարտավոր է՝

6.1. հետևել Կանոնակարգին և ԳՓ-ին, ինչպես նաև համապատասխանել Պահանջներին,

6.2. Ապահովել վավեր և համապատասխան փաստաթղթերի փաթեթ կոմերցիոն առաջարկի ներկայացման օրվա դրությամբ, որը սահմանված է Կանոնակարգով և համապատասխան ԳՓ-ով,

6.3. Անհապաղ տեղեկացնել «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին Մասնակիցների իրավական կարգավիճակի և փաստաթղթերի փաթեթի ցանկացած փոփոխության մասին; 

6.4. Բացառապես անձամբ կրել կոմերցիոն առաջարկների նախապատրաստման և առաքման հետ կապված բոլոր ծախսերը՝ անկախ Գնման ընթացքից և արդյունքներից,

6.5. Մեկ փուլի շրջանակներում ներկայացնել համապատասխան գնման հետ կապված միայն մեկ Կոմերցիոն առաջարկ (ԿԱ), եթե այլ բան նախատեսված չէ գնման փաստաթղթերում,     

6.6. Պահպանել կոմերցիոն առաջարկի ներկայացման համար սահմանված ժամկետները:

6.7. Եթե առաքվում են արտասահմանյան ծագման ապրանքներ, «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի պահանջով ապահովել և տրամադրել փաստաթղթեր (եթե դրանք պահանջվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից), որոնք հաստատում են ապրանքների մաքսազերծումը՝ համաձայն Մաքսային Բաժնի գործող օրենսդրության:  



Հոդված 7. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի իրավունքները



«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն իրավասու է՝

7.1. Որոշել և Գնման գործընթացի ցանկացած պահի փոփոխել (նաև միավորել) Գնման եղանակները, Օպտիմալ ժամկետները, Գնման առարկան, ԳՓ-ի բովանդակությունը և/կամ Պահանջները, 

7.2. Մերժել այն կոմերցիոն առաջարկը, որը.

· չի համապատասխանում Պահանջներին, սույն Կանոնակարգին և/կամ ԳՓ-ին, 

· պարունակում է ակնհայտ թվաբանական կամ քերականական սխալներ,  

· ներկայացված է Մասնակցի կողմից, ով «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի աշխատակցին ուղղակիորեն կամ անուղղակիորեն տվել, համաձայնել է տալ կամ առաջարկել է վարձատրություն ցանկացած ձևով, որը կարող է դիտարկվել որպես Հաղթողի որոշման վրա ազդելու փորձ,

· պարունակում է Գնման առարկայի մատակարարման այլ ժամկետներ (քան նշված է ԳՓ-ում) և/կամ Գնման այլ առարկա ձեռք բերելու առաջարկ:

7.3. Մասնակիցներից պահանջել բացատրություններ կամ լրացումներ իրենց կոմերցիոն առաջարկների վերաբերյալ, ինչպես նաև պահանջել տրամադրել բացակայող փաստաթղթերը,

7.4. Համապատասխան ԳՓ-ում սահմանել այն Պահանջներն ու պայմանները, որոնք տարբերվում են սույն Կանոնակարգում նշվածներից, և որոնց չհետևելը նույնպես բացառում է Մասնակցի՝ Գնման գործընթացում հաղթելու հնարավորությունը,

7.5. Ցանկացած ժամանակ երկարաձգել կոմերցիոն առաջարկների ներկայացման վերջնաժամկետը, 

7.6. Ճանաչել Մասնակցին որպես Պայմանագրի Խնդրահարույց կողմ,

7.7. Մասնակցին հեռացնել մասնակցությունից և կանոնավոր խախտումների դեպքում արգելել Գնումների գործընթացում այն Մասնակիցների մասնակցությունը, որոնք որևէ համաձայնության են եկել միմյանց հետ (որևէ ձևով), որպեսզի ազդեն Հաղթողի ընտրության վրա:   



Հոդված 8. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի պարտավորությունները՝



«Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ը պարտավոր է՝

8.1. Մասնակիցներին տրամադրել հավասար հնարավորություններ իրենց իրավունքների իրագործման համար, որոնք սահմանված են սույն Կանոնակարգով և ԳՓ-ով:

8.2. Մասնակիցներին տրամադրել Ծանուցումներ և ԳՓ՝ հետևյալ մեթոդներից մեկով (ներառյալ՝ այս մեթոդների համադրությունը)՝

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի և/կամ էլեկտրոնային առևտրային հարթակների (ԷԱՀ) օպերատորի կայքում տեղադրելով,

· Մասնակիցների փոստային հասցեներին (թղթային տարբերակով և/կամ էլեկտրոնային ձևով՝ USB/Ֆլեշ սկավառակների վրա) ուղարկելով,

· Մասնակիցների էլ. փոստի հասցեներին (էլեկտրոնային ձևով և .pdf, .doc, .xls ձևաչափերով՝ էլ. փոստով) ուղարկելով,

8.3. Խելամիտ ժամկետում պատասխանել Մասնակիցների հարցերին՝ կապված ինչպես Կանոնակարգի մեկնաբանման, կիրառման, այնպես էլ համապատասխան Գնման պայմանների հետ:



Բաժին IV. Հիմնական պահանջներ



Հոդված 9. Մասնակցին ներկայացվող պահանջներ



9.1. Մասնակիցը պետք է համապատասխանի հետևյալ պահանջներին՝ 

· Հիմնական (Պարտադիր).   (i) մասնակիցը չպետք է գտնվի սնանկության, լուծարման գործընթացի մեջ, (ii) մասնակցի գույքը չպետք է գտնվի կալանքի տակ այն ծավալով, որքանն անհրաժեշտ է Համաձայնագրի կատարման համար, (iii) Մասնակցի գործունեությունը չպետք է կասեցված լինի (այդ թվում՝ վերջինի տնօրենի գործունեությունը)՝ համաձայն Հայաստանի Հանրապետության Վարչական իրավախախտումների մասին օրենսգրքի:

· Լրացուցիչ (կարող է սահմանվել համապատասխան ԳՓ-ում՝ կախված Գնման առարկայի որոշակի բնույթից).  (i) ինքնակարգավորվող կազմակերպության (ԻԿ) անդամակցության արտոնագրի/հավաստագրերի առկայությունը՝ Համաձայնագրի շրջանակներում սահմանված գործունեությունը ծավալելու համար, (ii) նմանատիպ Գնումների Առարկաների/Համաձայնագրերի շրջանակներում պարտավորությունների կատարման փորձի առկայությունը, (iii) նախորդ ֆինանսական տարվա եկամուտների մակարդակը, (iv) սեփական կապիտալ, (v) համաձայնագրի կատարման համար միջոցների առկայություն (ֆինանսական, նյութական և տեխնիկական, արտադրական, աշխատանքային), (vi) մարզային մասնաճյուղերի և ներկայացուցչական գրասենյակների զարգացած ցանց, (vii) որոշակի որակավորմամբ և աշխատանքային փորձով մասնագետների առկայություն, (viii) մտավոր սեփականության օբյեկտների նկատմամբ բացառիկ իրավունքի առկայություն և այլն: 



Հոդված 10. Փաստաթղթերին ներկայացվող պահանջներ



10.1. Մասնակցի կողմից ներկայացված փաստաթղթերը պետք է կազմված լինեն հայերեն կամ անգլերեն լեզուներով:   Բացառություն են կազմում այն փաստաթղթերը, որոնց բնօրինակները Մասնակցին տրամադրվել են երրորդ կողմերի կողմից այլ լեզվով (կարող է տրամադրվել բնօրինակի լեզվով, պայմանով, որ հայերեն լեզվով թարգմանությունը կցված է, իսկ հատուկ համաձայնեցված դեպքերում՝ ապոստիլով թարգմանություն):  Այն դեպքերում, երբ կան անհամապատասխանություններ հայերեն լեզվով թարգմանության և այլ լեզվով փաստաթղթի բնօրինակի միջև, «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն որոշում է կայացնում թարգմանության հիման վրա:   «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն իրավասու է չդիտարկել դեպի հայերեն չթարգմանված փաստաթղթերը:



10.2. Եթե այլ բան նշված չէ համապատասխան Ծանուցման և/ կամ Գնման փաստաթղթերի մեջ (ԳՓ), մասնակիցը պետք է ներկայացնի/հաստատի այն փաստաթղթերի համապատասխանությունը, որոնք տրամադրվել են նախկինում յուրաքանչյուր Գնման շրջանակներում՝ կախված կոմերցիոն առաջարկների հավաքագրման ձևաչափից.  

Ծանոթագրություն. Արդի փաստաթղթերը չեն պահանջում փոխարինում:

Մասնակցի հարցաշարը պարտադիր բնույթի փաստաթուղթ է և ենթակա է թարմացման առնվազն 12 ամիսը մեկ անգամ:    

Մասնակիցը պետք է ներկայացնի գրավոր պարտավորություն`գործարար էթիկայի ոլորտում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի պահանջներին համապատասխանելու և հակակոռուպցիոն օրենսդրության պահանջներին համապատասխանելու մասին: 



10.3. Թղթային տարբերակով տրամադրված փաստաթղթերը, ինչպես նաև սքանավորված օրինակներով ներկայացված փաստաթղթերը պետք է ստորագրվեն լիազորված անձի կողմից, ինչպես նաև կնքվեն Մասնակցի հիմնական կնիքով:   

10.4. Կոմերցիոն առաջարկում ներառված փաստաթղթերը պետք է միմյանց ամրացված և/կամ փաթեթավորված լինեն՝ էջերի պատահական կերպով ընկնելուց կամ տեղաշարժվելուց խուսափելու համար:   

10.5. Փաստաթղթերի սքանավորված օրինակները պետք է պատրաստվեն փաստաթղթերի բնօրինակներից, ունենան .pdf  ֆայլի ձևաչափ, մեկ մատնաչափին 150 կետ լուծաչափ, պարզորոշ տեսանելի տեքստ, ինչպես նաև ստորագրություններ և կնիքներ (եթե դրանք առկա են փաստաթղթերում):

Անհրաժեշտ է յուրաքանչյուր էլեկտրոնային փաստաթղթի տալ անվանում և ներկայացնել առանձին ֆայլի տեսքով, որոնցից յուրաքանչյուրը (կամ դրա մի մասը) չպետք է գերազանցի 3 ՄԲ-ը:  Եթե փաստաթղթերի տրամադրման ձևաչափը չի համապատասխանում, ապա «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն իրավունք է վերապահում Մասնակցից պահանջել այդպիսի խախտման ուղղում:

10.6. Մասնակցի կոմերցիոն առաջարկը պետք է ներկայացվի A4 ձևաչափի պաշտոնական ձևաթղթով (Arial տառատեսակով, No.10 կամ 11 տառաչափով, 1 տող բացատով) և պետք է պարունակի մի շարք մանրամասներ, որոնք պարտադիր են գործարար նամակագրության համար:

10.7. Կոմերցիոն առաջարկի տեքստի ոչ մի ուղղում վավեր չէ, բացի այն դեպքերից, երբ այսպիսի ուղղումները հավաստագրված են ձեռագիր մակագրությամբ՝ «վավեր փոփոխություն», և յուրաքանչյուր ուղղման կողքին դրված է լիազորված անձի ձեռագիր ստորագրությունը:

10.8. Այն փաստաթղթերը, որոնցում առկա է աղյուսակներով ներկայացված տեղեկություն, ևս տրամադրվում են էլեկտրոնային տարբերակով՝ .xls ձևաչափով:

10.9. Եթե որևէ պատճառով Մասնակիցն ի վիճակի չէ տրամադրել պահանջվող փաստաթղթերը, ապա նա պետք է կցի կամայականորեն ձևակերպված տեղեկանք, որը բացատրում է պահանջվող փաստաթղթի բացակայության պատճառը և նաև պարունակում է հավաստիացումներ սույն Պահանջին համապատասխանության մասին:

10.10.  Անհրաժեշտության դեպքում Մասնակցից կարող են պահանջվել Փաստաթղթերի թղթային օրինակները:   

10.11.  Մասնակիցը կրում է Փաստաթղթերի պատրաստման և տրամադրման հետ կապված բոլոր ծախսերը:



Բաժին IV. Կոմերցիոն առաջարկ և բանակցություններ



Հոդված 11. Կոմերցիոն առաջարկ (պատրաստում, առաքում և ընդունում, փոփոխում)



11.1. Մասնակիցն իր հայեցողությամբ տրամադրում է կոմերցիոն առաջարկ ցանկացած Լոտի կամ բոլոր Լոտերի համար:   Միևնույն ժամանակ արգելվում է խախտել կոմերցիոն առաջարկը մասամբ կամ ըստ առանձին միավորների կամ մեկ Լոտի շրջանակների մասով:

11.2. Մի քանի Լոտի համար կոմերցիոն առաջարկ ներկայացնելիս կոմերցիոն առաջարկը պետք է կազմվի յուրաքանչյուր Լոտի համար առանձին՝ նշելով Լոտի համարը և անվանումը, միևնույն ժամանակ այն պետք է պարունակի յուրաքանչյուր Լոտի համարն ու անվանումը, իսկ ընդհանուր գումարը պետք է լինի բոլոր Լոտերի հանրագումարը:

11.3. Կոմերցիոն առաջարկի գնահատումը, Հաղթողի որոշումը և Արդյունքների մասին արձանագրության ստորագրումը իրականացվում են «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից առանձին և անկախ կերպով՝ յուրաքանչյուր Լոտի համար:

11.4. Եթե ներկայացվում է Կոմերցիոն առաջարկի թղթային տարբերակը, ապա փաստթղթերը պետք է հուսալիորեն կնքվեն առանձին ծրարի մեջ:  Եթե ԳՓ-ով նախատեսվում է այլ փաստաթղթերի թղթային տարբերակների տրամադրում, ապա կոմերցիոն առաջարկով ծրարը պետք է դրվի ծրարի (Փաթեթի, արկղի և այլն) մեջ այդ փաստաթղթերի հետ միասին և հուսալիորեն կնքվի:  

11.4. Եթե ԳՓ-ով նախատեսվում է կոմերցիոն առաջարկի տրամադրումը թղթային տարբերակով, ապա այսպիսի փաստաթղթերը պետք է հուսալիորեն կնքված լինեն առանձին ծրարի մեջ: 

 Եթե ԿԱ-ով նախատեսվում է այլ փաստաթղթերի թղթային տարբերակի տրամադրում, ապա ԿԱ պարունակող ծրարն այս փաստաթղթերի հետ պետք է դրվի ծրարի (փաթեթի, արկղի և այլն) մեջ և հուսալիորեն կնքվի:        

11.5. Մասնակիցը պետք է ուղարկի կոմերցիոն առաջարկ պարունակող ծրարը փոստով կամ առաքիչի միջոցով Կազմակերպչի այն հասցեին, որը նշված է համապատասխան ԳՓ-ում:   Առաքիչի միջոցով ուղարկման դեպքում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն կոմերցիոն առաջարկ ուղարկած Մասնակցին ներկայացնում է առաքանու ընդունման ստացական՝ նշելով առաքման իրական ժամը:

11.6. Համապատասխան ԳՓ-ը կարող են ներառել պահանջ՝ տրամադրելու կոմերցիոն առաջարկի երկրորդ օրինակ և/կամ այլ փաստաթղթեր «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի այն ստորաբաժանումներին, որոնք իրականացնում են վերահսկողական գործառույթ:



Հոդված 12. Բանակցություններ



12.1. Բանակցությունները անց են կացվում մեկ կամ մի քանի փուլով:   Բանակցությունների հերթականությունը սահմանվում է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից:   Բանակցությունների ընթացքում կողմերը պետք է խուսափեն ստացված կոմերցիոն առաջարկների բովանդակության, ինչպես նաև մյուս Մասնակիցների հետ բանակցությունների ընթացքի և բովանդակության բացահայտումից: 

12.2. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ բանակցությունների արդյունքում կարող է առաջարկել հետևյալը՝ 

· Ցանկացած Մասնակցի հանդիսանալ հիմնական կապալառու/մատակարար և աշխատանքի ընդունել ցանկացած Մասնակցի կամ երրորդ կողմի կազմակերպության՝ որպես համատեղ կապալառու, 

· Իրար միացնել մի քանի որոշակի Մասնակիցների՝ որպես մեկ հավաքական Մասնակից:

Մասնակիցներից յուրաքանչյուրն իրավասու է մերժել նման առաջարկներն առանց որևէ հետագա պարտավորությունների և մասնակցել Առաջարկների ներկայացման Հարցման հետագա գործընթացին իր սեփական հայեցողությամբ:



Բաժին V. Գնման արդյունքների և Համաձայնագրի ստորագրման մասին Մասնակիցների ծանուցում



Հոդված 13. Մասնակիցների ծանուցում



13.1. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ն որոշակի Մասնակցին՝ որպես հաղթող ճանաչելու մասին որոշում կայացնելու պահից պարտավոր է անմիջապես՝  

· «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի վեբ կայքում տեղեկություն զետեղել Գնման արդյունքների մասին և/կամ 

· Էլեկտրոնային փոստի միջոցով Գնման արդյունքների մասին ծանուցում ուղարկել Մասնակիցներին: 



Հոդված 14. Համաձայնագրի ստորագրում 



	14.1. Մասնակցի՝ որպես Հաղթող ճանաչումը, ամեն դեպքում, «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ին չի պարտադրում վերջինիս հետ ստորագրել համաձայնագիրը:

14.2. ԳՓ-ին կցված Նախնական համաձայնագիրը հանդիսանում է համագործակցության մասին պայմանագիր, որը Մասնակիցը կարող է ընդունել բացառապես դրա դրույթներին ամբողջ ծավալով հետևելու դեպքում:   Համաձայնագրի պայմանները միասնական են բոլոր Մասնակիցների համար, հանդիսանում են շուկայական միջինը (մրցակցային շուկայում «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից համանման ապրանքների/աշխատանքների/ծառայությունների/ԾԱ-ների ձեռքբերման փորձի հիման վրա) և փոխադարձ իրավունքների և պարտավորությունների մասով փոխզիջումային են:   Դրա փոփոխական պայմանները սահմանվում են համաձայն համապատասխան ԳՓ-ի պահանջների:

14.3. 4.6 կետում նշված օրինակից բացի, Հաղթողը ստորագրում է «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի կողմից Հաղթողի կոմերցիոն առաջարկի հիման վրա կազմված Համաձայնագիրը (երկու օրինակ) ՝ համաձայն ԳՓ-ին կցված ձևաթերթի, «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ից դրա վերջնական տարբերակը ստանալու պահից 3 աշխատանքային օրվա ընթացքում և այդ նույն ժամանակահատվածում սուրհանդակային ծառայության միջոցով ուղարկում է այն Կազմակերպչին:



Բաժին VI. Այլ դրույթներ



Հոդված 15. Վեճերի կարգավորման ընթացակարգ 

  

15.1. «Վիվա Արմենիա» ՓԲԸ-ի և Մասնակցի/Հաղթողի միջև առաջացող բոլոր վեճերն ու տարաձայնությունները հնարավորինս լուծվում են բանակցությունների եղանակով: 

[bookmark: _Toc191111327][bookmark: _Toc93230345][bookmark: _Toc93230212]15.2. Ցանկացած պատճառով բանակցությունների փուլում համաձայնություն ձեռք չբերելու դեպքում շահակիցը կարող է համապատասխան տեղեկություններն ուղարկել էլեկտրոնային փոստի միջոցով՝ procurement@viva.am; hotline@vivaarmenia.am. 


